20XX年X月X日現在
氏名：●●　●● 
職務経歴書

	略歴
●●●●大学経済学部を卒業後、19XX年4月●●●●銀行株式会社に入行。○○支店配属後、OJTを経て預金・外為・融資業務の経験と知識を蓄積。3年後△△支店に転勤。上場企業を含む大手・中堅企業約55社を担当。貸出、デリバティブ、証券代行の営業にも取り組む。20XX年6月●●●●生命保険株式会社に入社。○○支店配属。主に法人企業向け生命保険商品の販売、周辺地域個人顧客開拓の販売を経験。20XX年4月よりマーケティング本部へ異動。大手銀行販売員向けに投資型年金保険の販売促進の為の企画・営業推進業務を経験。




1． 会社名　：　●●生命保険　株式会社
■在籍期間　：　20XＸ年6月　～　現在 （●年●ヶ月）
■年収　：　800万円
■雇用形態　：　正社員

	事業内容　：生命保険業
資本金　：　XX億円
従業員数　：　XXXX名



	期間
	●年●月　～　●年●月 （●年●ヶ月）

	配属部署
	東京営業△△事業部　○○支店

	担当業務
	法人企業向け生命保険商品の販売、周辺地域個人顧客開拓の販売に携わる
・個人宅飛び込み訪問営業
・未取引中小法人開拓営業（福利厚生制度の提案・団体保険等を設計、販売）
・企業年金をはじめとする団体保険、経営者保険の販売

	実績
	法人向け商品：経営者保険XX社、団体保険XX社、企業年金XX社
個人向け商品：保障性保険XXX件、年金保険XXX件
1998年度・1999年度　社長杯入賞						
2000年度～2002年度　TOP10-1位入賞　10回

	期間
	●年●月　～　●年●月 （●年●ヶ月）

	配属部署
	マーケティング本部　営業部

	担当業務
	販売提携会社へのセールスアドバイスや商品勉強会の開催、セミナー講師、顧客同行などのコンサルティング営業を担当。
[担当顧客]
上場企業10社を含む中堅・大手取引先

	実績
	販売支援担当：XX銀行　XX支店　（変額年金販売実績をすべての担当支店が達成）






2． 会社名　：　株式会社●●●●銀行　
■在籍期間　：　199X年4月　～　20XX年5月現在 （●年●ヶ月）
■年収　：　600万円
■雇用形態　：　正社員

	事業内容　：銀行業　XX一部上場
資本金　：　XX億円
従業員数　：　XXXX名



	期間
	●年●月　～　●年●月 （●年●ヶ月）

	配属部署
	○○支店

	担当業務
	預金・外為・融資全般についてのOJTを行い、業務全般に携わる
　　・預金事務全般
　　・貿易事務、送金、両替、輸出入ドキュメンタリー取引業務
　　・個人ローン、約50社の中小企業取引を中心とした融資業務

個人富裕層（既存及び新規）担当
　　・大口ローン先の与信管理
　　・投資信託、外貨預金などの金融商品販売、クレジットカード営業
　　・富裕層を対象とした相続税対策のコンサルティング

	実績
	個人向けローンX件XXX百万円、投資信託販売実績目標に対してXX％達成。　
○○支店で銀行業務の基礎を学び、総額XX億円の大口ローンを中心に実績を構築。　
リテール・中小企業取引拠点の○○支店から、大企業取引拠点△△支店へ異動。

	期間
	●年●月　～　●年●月 （●年●ヶ月）

	配属部署
	△△支店

	担当業務
	上場企業10社を含む中堅・大手取引先を担当。
・担当社数：55社　　管理債権約150億円
・法人向け(運転・設備)融資・外為・デリバティブ、営業業務に加え、証券代行業務の営業に取り組む。
・401Kの資産管理、運用商品受諾、作法権代行の付替に成功
・注力企業向けの営業推進リーダーに任命。担当本部との連携を深め年間を通して収益目標額を達成。

	実績
	貸出残高の増強、デリバティブ、外為取引、海外進出サポート案件で実績を構築。
部内(12名)のチームリーダーとして部全体の期日管理などを任される。
自己査定および破綻先の対応に従事し債権回収の業務について学び更に理解を深めた。













【自己ＰＲ】
昨年末、銀行窓販の全面解禁が実施され、金融機関のリテール・ビジネスモデルは今後劇的な変革を迎える事が予想されます。
20XX年4月からの約4年間セールスコンサルタント職(現ホールセラー職)に就き、20XX年度には銀行販売支援において支援担当支店全ての変額年金販売実績を向上させ、目標達成させる事を実現しました。
X年間の銀行経験、X年の生命保険業界での経験を活かす事により実現できた結果だと自負しております。
培った経験・スキルを駆使し、尽力したいと熱望致します。


【資格・その他】
ファイナンシャルプランナー(AFP)取得
証券外務員資格Ⅰ種
証券外務員資格Ⅱ種
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